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12 bewährte Automationen, die deine Abschlüsse messbar erhöhen, Stornos nachhaltig reduzieren 
und dir jeden Monat wertvolle Stunden zurückgeben. Praxiserprobt im deutschen Finanzvertrieb 3 
entwickelt für Handelsvertreter, die 2026 zur Spitze gehören wollen.

Von Thorsten Pätzold

Experte für KI & Automatisierung im Finanzvertrieb

Spezialisiert auf rechtskonforme Lösungen nach §84 HGB



Die Realität im Finanzvertrieb: Herausforderungen 
& Verantwortung
Die Finanzbranche befindet sich in einem ständigen Wandel:

Produkte werden komplexer.

Regulatorik nimmt zu.

Prozesse werden umfangreicher.

Kunden erwarten schnellere Antworten, bessere Erklärungen und weniger Bürokratie.

Für Handelsvertreter nach §84 HGB bedeutet dies eine besondere Last und volle unternehmerische Verantwortung:

Eigenes Risiko Eigene Zeit

Eigener Umsatz Eigene Fixkosten

Eigene Einteilung Eigener Leistungsdruck

In diesem Umfeld entscheidet Automatisierung maßgeblich darüber, ob du 2026 überlebst 3 oder gewinnst.

Diese PDF zeigt dir die 12 wirkungsvollsten KI-Automationen speziell für:

Finanzvertriebe

Strukturvertriebe

selbstständige Vermittler

§84 HGB Handelsvertreter in Banken & Versicherungen

freie Makler



Automatisierung: Dein entscheidender 
Wettbewerbsvorteil
Du konkurrierst heute nicht mehr gegen andere Vermittler. Du konkurrierst gegen ihre Systeme.

Wer schneller antwortet, gewinnt. Wer besser vorbereitet ist, gewinnt. Wer Follow-ups nicht vergisst, gewinnt.

Wer Kunden systematisch pflegt, 
gewinnt.

Wer weniger Fehler macht, gewinnt. Wer mehr Zeit für Beratung statt 
Bürokratie hat 3 gewinnt.

Automationen erschaffen diesen entscheidenden Vorteil:

1

Mehr Abschlüsse

2

Weniger Stornos

3

Bessere Dokumentation

4

Weniger Zeitverlust

5

Stressfreier Alltag

6

Skalierbares Geschäft



Die 12 KI-Automationen im Überblick
Entdecke die entscheidenden Automatisierungen, die deinen Vertrieb transformieren:

1 Lead-Priorisierung nach Abschlusschance

2 DSGVO-konforme Erstkontaktautomatisierung

3 Gesprächsvorbereitung & Kundendossier

4 Automatischer Tarifvergleich

5 Follow-up Maschine

6 Antragsvorprüfung & Vollständigkeitscheck

7 Schadenfall-Vorqualifizierung

8 Bestandskunden-Weckruf

9 Provisions-Chancen-Radar

10 Jahresgespräch-Automation nach §34d

11 Dokumentations- und Compliance-Automation

12 Vermittler-Dashboard mit Echtzeitdaten



AUTOMATION #1: Lead-Priorisierung nach 
Abschlusswahrscheinlichkeit
Diese Automation analysiert neue Leads automatisch, um ihr Potenzial präzise zu bewerten und dir 
maximale Effizienz zu ermöglichen.

Analysefaktoren:

Angabe der Lebenssituation

Einkommen / Beruf

Bedarf / Problemdruck

Produktinteresse

Abschlussmotivation

Dringlichkeit

Gesprächsbereitschaft

Ergebnis:

Jeder Lead erhält einen dynamischen Score (13100), der 
dir sofort die nächste beste Aktion anzeigt:

1
Sofort anrufen

Dieser Kunde ist heiß.

2
Warm halten

Benötigt weitere Pflege.

3
Info senden

Bedarf an Grundlagen.

30360 % höhere Abschlussquote Keine Zeitverschwendung mehr

Klare Priorisierung Professionelle Vorqualifizierung



AUTOMATION #2: DSGVO-konforme Erstkontakt-
Nachricht
Viele Vermittler verlieren wertvolle Leads, weil sie zu spät oder unpassend auf Anfragen reagieren.

Die KI erstellt automatisch:

Individuelle Begrüßung

Direkten Bezug zur Anfrage

Konkretes Gesprächsangebot

3 Terminvorschläge zur Auswahl

Einen kleinen Quick-Win (z.B. Mini-Analyse)

>Hallo Max, danke für deine Anfrage zur BU. Ich habe dir bereits eine erste Risikoeinschätzung erstellt. Gerne zeige ich dir, 
welche versteckten Kosten du vermeiden kannst. Passt dir morgen 17 Uhr oder Donnerstag 11 Uhr?<

Hohe Antwortquote

Wirkt menschlich

Stärkt Professionalität

Kein Zeitverlust



AUTOMATION #3: KI-Beratungsdossier
Die KI bereitet jedes Kundengespräch optimal vor und ersetzt bis zu 45 Minuten manuelle Recherche 3 
so startest du immer perfekt informiert.

Was die KI für dich erledigt:

Auslesen aller Kundendaten: Effiziente Erfassung relevanter Informationen.

Analyse der Lebenssituation: Tiefgehende Bewertung der aktuellen Kundenumstände.

Risikoeinschätzung: Identifikation potenzieller Risikofaktoren.

Versorgungslücken: Aufdeckung fehlender Absicherungen.

Vertragsanalyse (wenn vorhanden): Prüfung bestehender Verträge auf Optimierungspotenzial.

Gesprächsagenda: Erstellung eines strukturierten Fahrplans für das Meeting.

Priorisierung der Handlungspunkte: Fokus auf die wichtigsten Themen.

Dein Nutzen auf einen Blick:

7  Perfekte Vorbereitung 7  0 Minuten Aufwand

7  Professionelle Beratung 7  Höhere Abschlussquote



AUTOMATION #4: Automatischer Tarifvergleich
Du gibst nur die Kundendaten ein 3 die KI erledigt den Rest und liefert dir präzise, auf den Kunden 
zugeschnittene Empfehlungen.

1
Extrahiert relevante Informationen

2
Vergleicht Tarife & analysiert Vor- & Nachteile

3
Erstellt eine verständliche Empfehlung

4
Erzeugt eine PDF-Zusammenfassung

Perfekt für:

BU PKV Unfall

KFZ RLV BAV

Hausrat Wohngebäude Altersvorsorge



AUTOMATION #5: Follow-Up Maschine
Verpasse nie wieder eine Gelegenheit! Die Follow-Up Maschine sorgt dafür, dass kein Lead durchs 
Raster fällt und jede Nachverfolgung pünktlich und präzise erfolgt.

Keine unerreichbaren Leads 
mehr.

Keine vergessenen Rückrufe. Keine verlorenen Abschlüsse.

Die KI erstellt automatisch:

1
Follow-Up Sequenzen

2
Erinnerungen zu Fristen

3
Status-Updates

4
>Ping<-Nachrichten

5
Wiedervorlagen

Dein Nutzen auf einen Blick:

20340 % mehr Abschlüsse Absolut zuverlässig Kein Chaos mehr



AUTOMATION #6: Antragsvorprüfung & 
Vollständigkeitscheck
Diese Automation stellt sicher, dass alle Anträge vor der Einreichung lückenlos und fehlerfrei sind, um 
Rückläufer zu minimieren und den Prozess zu beschleunigen.

Die KI liest automatisch:

1

Gesundheitsangaben

2

Pflichtfelder

3

Unterschriften

4

Formfehler

5

fehlende Belege

6

logische Fehler

Dein Nutzen auf einen Blick:

7  Weniger Rückläufer 7  Schnellere Einreichung

7  Bessere HO-Prüfquote 7  Weniger Stornos



AUTOMATION #7: Schadenfall-Vorqualifizierung
Diese KI-Automation analysiert eingehende Schadenmeldungen automatisch, klassifiziert sie und 
bereitet alle relevanten Informationen vor, bevor du aktiv werden musst. Das spart dir wertvolle Zeit 
und minimiert Fehler.

Die KI analysiert automatisch:

Schadenart

Pflichtangaben

Belege

erste Einschätzung

Dringlichkeit

Handlungsempfehlung

Dein Nutzen auf einen Blick:

Zufriedene Kunden Weniger Rückfragen Hohe Professionalität



AUTOMATION #8: Bestandskunden-Weckruf
Die KI erkennt automatisch, wann Bestandskunden eine proaktive Ansprache benötigen, um deren 
Zufriedenheit zu steigern und gleichzeitig Umsatzpotenziale zu nutzen.

Die KI erkennt automatisch:

Beitragsanpassungen Vertragsablauf Lücken im Versicherungsschutz

relevante Lebensereignisse Cross-Selling Potenziale Erhöhungsmöglichkeiten

Optimierungschancen

Dein Nutzen auf einen Blick:

Mehr Umsatz Warme Kunden Proaktive Betreuung



AUTOMATION #9: Provisions-Chancen-Radar
Die meisten Handelsvertreter verlieren Provisionen, weil sie nicht wissen, wo die größten 
Umsatzpotenziale in ihrem Bestand liegen. Unser KI-Provisions-Chancen-Radar ändert das 
grundlegend.

Erhöhungspotenziale

Welche Verträge können durch 
Anpassungen oder Ergänzungen höhere 
Provisionen generieren?

Alterswechsel

Wo stehen wichtige Alterswechsel an, die 
eine Überprüfung und Anpassung der 
bestehenden Policen erfordern?

Beitragssprünge

Wo drohen unerwartete 
Beitragssprünge, die proaktiv 
kommuniziert und abgefedert werden 
sollten?

Optimierungsmöglichkeiten

In welchen Bereichen sind Optimierungen im Kundennutzen 
oder in der Vertragsstruktur möglich?

Neue Produktchancen

Wo passen neue Produkte perfekt zu den aktuellen 
Bedürfnissen deiner Bestandskunden?

Dein Nutzen auf einen Blick:

Alle Potenziale sichtbar Mehr Umsatz Keine Verluste mehr



AUTOMATION #10: Jahresgespräch nach §34d 
komplett automatisiert
Die KI bereitet das jährliche Kundengespräch nach §34d vollständig vor, indem sie alle relevanten 
Informationen sammelt, analysiert und aufbereitet, um eine maßgeschneiderte und 
gesetzeskonforme Beratung zu ermöglichen.

Agenda

Strukturierter Ablaufplan für das 
Gespräch.

relevante Kennzahlen

Wichtige Leistungsindikatoren und 
Entwicklung im Überblick.

Vertragslage

Aktueller Status und Details aller 
bestehenden Verträge.

Optimierungen

Vorschläge zur Verbesserung des 
Versicherungsschutzes.

Produktempfehlungen

Passende neue Produkte basierend auf 
der aktuellen Situation.

Marktupdates

Wichtige Trends und Entwicklungen im 
Finanzmarkt.

Dein Nutzen auf einen Blick:

7  Jedes Jahresgespräch perfekt 7  Extrem professioneller Eindruck

7  Mehr Bestandsumsatz



AUTOMATION #11: Compliance & Dokumentation
Diese KI-Automation gewährleistet die lückenlose Einhaltung aller regulatorischen Vorgaben und die 
revisionssichere Dokumentation jedes Beratungsschritts, indem sie alle relevanten Unterlagen 
automatisiert prüft und ablegt.

Die KI prüft automatisch:

Beratungsprotokoll Geeignetheitsprüfung Risikoklasse

Pflichtunterlagen Kundendokumente

Dein Nutzen auf einen Blick:

Weniger Haftungsrisiko Rechtssicher Revisionsfähig

Perfekt für große Vertriebe



AUTOMATION #12: Vermittler-Dashboard
Das Vermittler-Dashboard konsolidiert alle relevanten Kennzahlen und Informationen in Echtzeit, 
damit du jederzeit den Überblick behältst und datenbasierte Entscheidungen treffen kannst.

Alle Kennzahlen LIVE:

Leadstand Abschlussquote Vermittlungsvolumen

Stornoquote Top-Kunden offene To-Dos

Umsatzprognose

Dein Nutzen auf einen Blick:

Volle Kontrolle Perfekte 
Unternehmensführung

Wachstum auf Autopilot



AUTOMATION #13: Praxisbeispiel: Martin, der 
Finanzprofi
Lerne Martin kennen, einen engagierten Handelsvertreter im Finanzvertrieb. Erlebe, wie KI-
Automationen seinen Arbeitsalltag revolutioniert und seine Produktivität innerhalb von nur 60 Tagen 
massiv gesteigert haben.

Vor 60 Tagen: Chaos & Stress

60-Stunden-Woche

Chaotischer Alltag

Leadverlust durch fehlende Nachverfolgung

Vergessene Follow-Ups

Stress und Fehler bei Anträgen

Unstrukturierte Bestandsarbeit

Nach 60 Tagen Automationen: Erfolg & Effizienz

20 Stunden weniger pro Woche

41 % mehr Abschlüsse

0 vergessene Follow-Ups

100 % vollständige Anträge

2× mehr Bestandsumsatz

Martins Nutzen auf einen Blick:

7  Deutliche Zeitersparnis 7  Massive Umsatzsteigerung

7  Stressfreier Workflow



WARUM AUTOMATION DIE ZUKUNFT DES 
FINANZVERTRIEBS IST
Die Anforderungen an den Finanzvertrieb entwickeln sich rasant. Automation ist nicht nur ein Trend, 
sondern die notwendige Antwort auf die steigenden Erwartungen aller Beteiligten.

Kunden erwarten:

Schnelligkeit

Transparenz

Klarheit

Professionalität

moderne Kommunikation

Vertriebe erwarten:

weniger Fehler

höhere Abschlussquoten

bessere Dokumentation

skalierbare Vermittler

Handelsvertreter erwarten:

weniger Papier

weniger Stress

mehr Zeit für echte Beratung
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Thorsten Pätzold ist ein anerkannter Spezialist, der 
Finanzvertriebe, Banken, Strukturvertriebe und 
selbstständige Handelsvertreter dabei unterstützt, ihre 
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Lead-Systeme Finanzvertriebs-
Automation
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Deine KI-Power für den Finanzvertrieb 3 Kostenlos!
Sichere dir jetzt die 3 wichtigsten KI-Workflows, speziell entwickelt für §84 HGB Vermittler. Maximiere 
deine Effizienz und deinen Umsatz mit diesen sofort einsetzbaren Automationen:

Lead-Scoring

Priorisiere Leads mit höchster 
Abschlusswahrscheinlichkeit.

Follow-Up Engine

Automatisiere deine 
Nachverfolgung, damit kein Lead 
verloren geht.

Bestandskunden-Radar

Erkenne proaktiv Potenziale und 
Cross-Selling-Möglichkeiten.

Trage hier deine E-Mail ein, um deine kostenlosen Automationen sofort zu erhalten:

Deine Automationen jetzt sichern

https://personalpartner4you.zohobookings.eu/#/108597000003468034

